
相続の問題に「答え」を出す。

1966 年 東京生まれ。大学卒業後、1989年4月、住友信託銀行（現三井住

友信託銀行）に入社し、個人富裕層・資産家取引、不動産開発事業、企業年

金等の業務に従事。 

2000年10月、独立系財産コンサルティング会社に入社し、都市型農家を中心と

した土地持ち資産家の相続対策等コンサルティング業務に従事。 

2002 年6 月、あおぞら銀行に入社し、ＦＰ営業推進室長として、個人富裕層・

中小企業オーナーを対象とした相続対策・事業承継・遺言・不動産等のＦＰ業務

に従事。 

 ・年間約300件の個別相談 

 ・講師を務めたセミナーは約400回 

 ・社員研修・勉強会は約600回 

 ・セミナー・研修出席者は延べ15,000名超 

2014 年4 月、㈱吉澤相続事務所を設立。豊富な実務経験を活かし、「答えを

出す」をモットーに、『相続』に特化したコンサルタントとして、企業及び顧客向けのセ

ミナーや研修・勉強会の講師、個別相談、コンサルティング、執筆、監修等活動中。 
 

【保有資格】 

１級ファイナンシャル・プランニング技能士（ＦＰ１級）、相続診断士、終活カウン

セラー、社会保険労務士、宅地建物取引士、第一種証券外務員等 

 

◆セミナーで話を聞いて、個別相談を受けられて本当に良かった。 

 タイミングがずれていたら相続税が発生してしまっていた。 
 

◆営業担当からセミナーの誘いがあった時は、自分には関係ないと断っ 

 ていた。けど実際は、考えなくてはいけないことだらけで、個別相談も受 

 け、今は対策も取れて安心している。 
 

◆普段聞けないお話で非常にためになった。そもそもどこに相談したらい 

 いか分からない所、案内から個別に相談させて頂けたのはとても助かり 

 ました。 

 講師紹介 

●個別相談会参加者のお声（第2回相続セミナー参加者） 

株式会社吉澤相続事務所 

 代表取締役 

 吉澤 諭（よしざわ さとし）  


